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MARKETING
DIGITAL

Nos enfocamos en los resultados.



RUPTIVO ES UN LABORATORIO DE SOLUCIONES

MARKETING DIGITAL

Somos un intermediario entre nuestros clientes y su 
público objetivo. Intervenimos como ariete para 
romper con lo establecido.

Queremos que nuestros clientes se destaquen en el 
mercado a través de la innovación sin perder su 
identidad.

El equipo de Ruptivo cuenta con profesionales
altamente especializado en estrategia de marca, 
investigación, marketing, consultoría e innovación.

Nos enfocamos en los resultados.

Desarrollo web

Marketing Digital

CRM

Integración RPA

Seguridad de información

Branding

Transformación digital

NUESTROS SERVICIOS

DISEÑAMOS SOLUCIONES PARA EL CRECIMIENTO Y EXITO A TRAVES 

DE LA COMPRENSION PROFUNDA DE SU MERCADO.
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MARKETING DIGITAL

Nos encargamos de realizar un seguimiento 

personalizado a tu campaña, para generar la mayor 

captación de leads.

Realizamos informes continuos basados en 

métricas que pueden ayudarnos a medir un ROI 

efectivo.

LANZAMOS LA CAMPAÑA

Realizamos estrategias de Marketing Digital en 

SOCIAL MEDIA, SEO, SEM, ADS Y CONTENIDO.

DISEÑAMOS TU CAMPAÑA

Nuestro objetivo es afinar nuestra estrategia digital 

para canalizar la comunicación con el cliente de la 

mejor manera y generar un retorno para nuestros 

clientes.

OPTIMIZAMOS TU CAMPAÑA

Nos enfocamos en los resultados.

DESARROLLAR UNA ESTRATEGIA DE MARCA ÚNICA Y AUTÉNTICA PARA

SU EMPRESA A TRAVÉS DE LA INVESTIGACIÓN Y LA INNOVACIÓN.

Desarrollamos una estrategia de marketing digital que contempla 
y se alinea con los objetivos de marketing y de negocio
del cliente para todos los canales digitales.
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MARKETING DIGITAL

Marketing de ecommerce

Este tipo de marketing propone acciones para mejorar la información institucional, el 

catálogo, el procesamiento de pedidos y la pasarela de pago. De esta forma 

canalizamos los ingresos, optimizando procesos.

Marketing de contenidos

Se trata de la creación y distribución de contenido relevante y valioso para atraer, 

adquirir y atraer la atención de un público objetivo bien definido, con el objetivo de 

impulsarlos a ser futuros clientes.

Marketing interno

El propósito de este tipo de acciones es que los clientes encuentren tu marca, y una 

vez encontrada, les brinden información útil, los filtren, sin robar la atención de 

manera agresiva, pero ofreciendo algo de valor a cambio de atención.

Marketing de buscadores

Esta estrategia de marketing es actualmente fundamental para los proyectos 

digitales. Consiste en posicionar palabras que coincidan con los resultados de la 

búsqueda y así atraer el mayor tráfico potencial posible.

Marketing de correo

Utilizamos el servicio de mailing para llegar a los clientes de forma directa. Este tipo 

de correos electrónicos que se enviarán al cliente o cliente potencial. Se definirá en 

función de nuestra relación con él a lo largo del tiempo, las entradas recibidas y los 

clics. También podemos obtener métricas del número de envíos, correos electrónicos 

erróneos, aperturas y clics en el correo electrónico.

Automatización de Marketing 

Se trata de una unión de herramientas tecnológicas que facilitan la relación con el 

usuario en base a los datos que tenemos sobre él como son el correo electrónico, el 

teléfono, su interacción en redes sociales, su historial de búsqueda, etc. Podemos 

combinar nuestra comunicación con él en base a anteriores respuestas, compras, 

productos, visitados o adquiridos.

Buyer persona

A diferencia del marketing tradicional, el marketing digital ha

una amplia gama de audiencias inmediatas. Es por ello que trabajamos bajo el 

concepto de personas, que son perfiles semificticios, basados en sus consumidores 

reales, y que representan a su comprador ideal.

Marketing móvil

El marketing móvil es un conjunto de acciones y técnicas de marketing online 

dirigidas a dispositivos móviles. Esta nueva variante del marketing viene dada por el 

éxito de la telefonía móvil, la facilidad de acceso a Internet que ofrece y la gran 

capacidad para atraer y fidelizar clientes.

Nos enfocamos en los resultados.

DESARROLLAMOS UNA ESTRATEGIA DE MARKETING DIGITAL

QUE CONTEMPLAMOS Y ESTÁ ALINEADO CON LOS OBJETIVOS COMERCIALES Y 

DE MARKETING DEL CLIENTE PARA TODOS LOS CANALES DIGITALES.

NUESTRO SERVICIO SE ESPECIALIZA EN:
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Los resultados se obtienen en tiempo real y a través 
de interacciones de los usuarios, algo que no ocurre 
en la publicidad tradicional. La información siempre 
es medible y está disponible en cualquier momento.

¿Sabías que estar presente en la red mediante 
técnicas de marketing digital tiene un impacto 
directo e impacto indirecto en su marca y branding? 
Es un activo que hace que su marca se destaque.

Cualquier acción que forme parte de una estrategia 
puede ser segmentado a su persona compradora.
Simplemente aplique algunas de las categorías de
segmentación: sexo, ubicación, edad, idioma, país, 
nivel cultural, hábitos de consumo, etc.

El marketing digital también te permite crear una 
audiencia. El punto en común de los usuarios de 
esta comunidad es que tienen un interés similar en 
el contenido que divulgas.

La dinámica de prueba y error y la facilidad de
reorientar los procesos da al marketing digital
flexibilidad y dinamismo de los que carecen otros 
métodos.

Si se compara con los canales de marketing
tradicionales como, por ejemplo, la televisión,
la radio o la prensa, las estrategias son muchas
más barato.

Todo el contenido que creamos es un activo para la 
empresa. Esto no significa que realizando una 
acción aislada tengamos suficiente.

Además de ser medible e inmediato, 
la información que obtienes en marketing digital te 
permite ajustar la estrategia tantas veces como sea 
necesario para mejorar los resultados. 
Es lo que se conoce como "pivotar".

¿QUÉ BENEFICIOS OBTENDRÁ?

Hola@ruptivo.com

+51 95448173
2020

ruptivo.com
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